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:PIENSA EN VENDING!

A N E [I A “Vending Cruise”: cubierto el 85% del pasaje

El Crucero del Vending, organizado por la Asociacién ltaliana CONFIDA y
W coorganizado por la Asociacién Europea de Vending (EVA) y apoyado entre
otras asociaciones europeas por ANEDA, ha alcanzado ya la cobertura del
85% de la oferta.
i ° Como ya ha informado ANEDA NOTICIAS, el itinerario de este crucero es:
vendido el 85% Savona, Barcelona, Palma de Mallorca, Marsella, Savona y el precio para
9 La Asamblea de dos personas oscila entre 1.750 y 2.850 euros para miembros de CONFI-
ANEDA, el 5 de junio DA EVA Y ANEDA . . o
El régimen es de Todo Incluido Superior y permite la asistencia al Congreso
D La IV Jornada bienal de la EVA, EUROP”S, que se celebrard en Palma de Mallorca.
.P; - Todas las reservas y contrataciones en el territorio espafiol se realizan a tra-
LHEEICIN LT vés de ANEDA, entidad que disfruta de la exclusiva de comercializacién
para el “Vending Cruise 2013".

D Vending Cruise:

ya esta en marcha

D ¢Quién es PRODUC-
TOS ALBA?

D ANEDA: el acuerdo
con ECOEMBES ahorra
el 50% de las cuotas
retroactivas

D ANEDA prepara
viaje a Sanghai

PINCHE AQUI VENDING CRUISE

Tl
‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘

D Y entrevista a
Isaac Guerra de GPE
VENDORS

'SUSCRIPCION (RN ASAMBLEA

Reciba gratis Asamblea el 5 de
ANEDA NOTICIAS junio, en IFEMA
Si desea recibir la revista digital ~ El préximo 5 de junio, a las

“ANEDA NOTICIAS”, envie sudi- 12:00 h. y en el contexto del
reccion electrénica a comer-  Congreso de EXPO FOOD-SER-
cial@aneda.org solicitandolo y  VICE, se celebraré la Asamblea
la recibird todos los meses, gra-  General Ordinaria de ANEDA,
tuitamente, asi como sus suple- en las instalaciones de IFEMA,
mentos y toda la informacién inte-  tras una reunién previa de Comité Directivo que comenzard a las 10:00 h.
resante para los empresarios de  El Orden del Dia estard lleno de contenidos interesantes para el futuro de
Vending: normativas, legislacion,  la Distribucion Automatica y, ANEDA NOTICIAS les mantendré puntualmen-
tecnologia... te informados de los temas.



http://www.aneda.org/.cm4all/iproc.php/VENDING%20CRUISE2013.pdf?cdp=a

PIENSA EN VENDING

La IV Jornada jPiensa en Vending!
ya esta en marcha

Tras el definitivo
éxito de la
Jornada de
Barcelona, a la g
que asistieron 21 |
expositores y nu-
merosisimos ope-
radores  impor-
tantes de la re-
gién  catalana,
con una concien-
cia clara de la
utilidad de estos
actos, ya estd |
prepardndose la |
proxima  edicién
de este evento.

Con objeto de atender los intereses de las empresas
expositoras, se va a realizar una consulta entre ellas
para definir la zona y ciudad que mejor se adecue a
sus estrategias empresariales y que podria fijarse en
Levante o alguna de las dreas geogréficas del norte de
Espana.

En Barcelona, ademas de la exposicién de productos
y servicios, con las consiguientes relaciones comercic-

LIBRO BLANCO

ANEDA publicara el Libro
Blanco del Vending

ANEDA ha decidido elaborar el Libro
Blanco de la Distribucién Automética, que de-
fina y caracterice todos los perfiles de nuestra
actividad ante los distintos agentes sociales:
administracién, medios de comunicacién,
opinién publica, clientes y consumidores, etc.

Para realizar el correspondiente borrador

ECOEMBES

ECOEMBES: ahorrate el 50% del coste
de las declaraciones retroactivas

ECOEMBES

les entre provee-
dores y clientes,
se celebré una
', mesa redonda en
28 la que Nancy
Villanueva, res-
ponsable de ECO-

EMBES aproximé
a la audiencia los
perfiles de este
Sistema Integrado
de Gestién, al que
es obligatorio per-
tenecer por Ley.

J oavier
Arquerons, con-
juntamente con el presidente de ACV, explicé los prin-
cipales puntos del acuerdo alcanzado entre ANEDA,
ACV y ECOEMBES.

También se entregaron los tradicionales diplomas
que, en esta ocasién, pusieron el acento catalén con
un dibujo de la Sagrada Familia y, tanto al mediodia
como al final de la Jornada se sirvieron sendos cocte-
les que permitieron una distendida relacién entre los
asistentes.

Durante la lll Jornada “Piensa en Vending” de Barcelona,
Nancy Villanueva -responsable de Ecoembalajes Espaiia

S.A. (ECOEMBES)- expuso todo
lo referente a la ley 11/97 de
Envases y Residuos de Envases.
Javier Arquerons, Presidente
de ANEDA, explicé los princi-

®

que, previsiblemente, se presentard en la
Asamblea de junio se ha creado una comi-
sién de trabajo integrada, bajo la direccién
profesional de Frances Guell, por miembros
de ANEDA y ACV: Juan Luis Hernandez y
Alejandro Ortuiio (ANEDA) y Rafael Cubarsi
y Daniel Sébata (ACV) con la participacién y
coordinacién de Javier Arquerons, presidente
de ANEDA.

Lo intencién es que el Libro Blanco del
Vending se publique, previa presentacion ofi-
cial, en noviembre de 2013.

SEPARAR PARA RECICLAR

pales puntos del acuerdo alcan-
zado con ECOEMBES, desta-

cando que se beneficiaran los

socios de ANEDA y ACV, que Unicamente deberén entregar
las declaraciones retroactivas de 2011 y 2012, ademds de
la Declaracién Simplificada 2013 del periodo en curso, ha-
ciendo hincapié en que la fecha limite para adherirse con
estas condiciones serd el 30 de junio de 2013.

Desde ANEDA, se efectuardn las gestiones necesarias
para la adhesién y presentacién de las declaraciones, siem-
pre y cuando el asociado lo solicite.

Para més informacién: comercial@aneda.org



FERIA SANGHAI

Entre el 4 y 6 de septiembre de
2013 se celebrard en las instala-
ciones del World Expo Exhibition
& Convention Center, la FERIA DE
SHANGAI, oficialmente llamada
“China International Vending &
Show OCS 2013".

Se trata de ofra cultura de
Vending, aunque con idéntica fi-
losofia: dar servicio, a través de
mdéquinas y con pago automati-
co. Por ello, ANEDA se estd plan-
teando organizar un viaje para §
sus asociados, con objeto de co-
nocer de cerca esas lejanas fron-
teras profesionales que se exhi-
ben en la feria de Shangai, inclu-
yendo ademés un desplazamien-
to a Japén para visitar algunas
de sus empresas operadoras mds
representativas.

Feria de Sanghai: posible viaje de ANEDA

PREMIOS EVA

Premios EVA “Imagen del
Vending 2013”

La Asociacién Europea de Vending (EVA) ha
convocado los premios “Imagen del Vending
2013". Se pueden presentar las candidaturas
hasta el préximo 4 de abril, y los premios se
fallarén a partir del 18 del mismo mes, ya
que el jurado dispondré de 14 dias para eva-
luar y decidir sobre los pro-
yectos.

Para presentar dichos pro-

yectos hay que explicar, en -
un  mdéximo v

EUROPEAN
VENDING ASSOCIATION

de 10 lineas, las caracteristicas de los pro-
ductos y/o servicios que se presenten, pu-
diendo afiadir imégenes y anexos en inglés.

PINCHA AQUI: PREMIOS EVA

COMITE ANEDA

Comité Directivo y Consejo Regulador
maratoniano

La pasada semana se celebrd una sesidon maratoniana de
reuniones en ANEDA, con horario de mafana y tarde, en
las que el Comité Directivo debatié temas de alto interés
como: principio de decisiones para la IV Jornada “PIENSA
EN VENDING”, relaciones con ECOEMBES, preparacién
de la préxima Asamblea General Ordinaria, Libro Blanco
del Sector y potenciacién del Distintivo de Calidad de ANE-
DA, uno de los patrimonios mds importantes de la
Asociacion.

A lo largo de las sesiones, los miembros del Comité
Directivo y
del Consejo
Regulador,
pudieron
degustar
productos
del Vending
por gentile-
za de PRO-
DUCTOS
ALBA y
CAFE ARA-
BO.



http://www.aneda.org/.cm4all/iproc.php/Call_for_entries_form.doc?cdp=a

EXPO FOOD SERVICE

ANEDA colabora en

EXPO FOODSERVICE 2013

Durantes los dias 4 y 5 de junio,
en el Pabellon Il de IFEMA, de

Madrid,se cele-
braré Expo
Foodservice
2013 que para
esta edicion
cuenta con ANE-
DA como parte
colaboradora del
Congreso.

eXpo

foodservice

DE RESTAURACION NEWS

Hosteleria y Restauracién.
Uno de los principales atractivos

de este Congreso
es la gestién del
Espacio
Negocio, una
formula de gran
éxito, que permi-
te, a través de
entrevistas agen-
dadas, estable-

Precisamente

durante el evento, ANEDA
tiene previsto celebrar su
Asamblea General el dia 5
de Junio a las 12:00 horas,

en el marco de esta Feria de

cer relaciones co-
merciales de gran interés.
I[remos informando més en
detalle, conforme se vaya
acercando las fechas del
Congreso.

socios [

Tres nuevos socios
para ANEDA

Continla incrementéndose
de forma importante la masa
critica de asociados de ANE-
DA. la asociacién, en esta
oportunidad, se enriquece
con fres nuevas incorporacio-
nes: un operador de Madrid,
DISNESIGLO, y dos empresas
proveedoras de la regién le-
vantina: PRODUCTOS VELAR-
TE y PRODUCTOS ALBA, de-
dicados estas Gltimas a la fo-
bricacién y comercializacién
de deliciosos aperitivos y ten-
tempiés. Paisanos, competido-
res y, sin embargo, amigos.

ANECDOTAS

El Vending a pedales

Hace apenas dos afios
se inaugurd en Barcelona,
en pleno centro histérico,
en el llamado “Barrio
Gético”, el MUSEO DE
LAS IDEAS Y LOS INVEN-
TOS -MIBA- de la mano
del conocido inventor y
escritor Pep Torres.

Se trata de un espacio
abierto al piblico y de ini-
ciativa totalmente priva-
da, que se centra en el
mundo de la imaginacién
y la creatividad, dando
cabida a multitud de in-

ANEDA NOTICIAS
espera tus anécdotas

Debido al proceso de revisién y se-
leccién de las anécdotas que reci-
bimos para publicar las mas inte-
resantes, os agradeceremos que
enviéis, con tiempo suficiente,
vuestras vivencias profesionales cu-
riosas, chocantes o graciosas para
garantizar su publicacién.
Envianos tus textos e ilustraciones,
en caso de que los tengas, a

comercial@aneda.org

ejercicio correspondiente. Curioso, sver-

ventos, algunos de ellos
absurdos y disparatados pero todos ingeniosos y di-
vertidos.

Uno de estos inventos es la “méquina de vending a
pedales”. Se trata de una maquina de productos sé-
lidos o “snacks”, interconectada a una bicicleta es-
tatica en la que hay que pedalear hasta quemar las
calorias equivalentes al producto que se halla elegi-
do, que no podré obtenerse hasta haber realizado el

dad?.

Estd pensada para su instalaciéon en dmbitos esco-
lares y, aunque su aplicacién prdctica quizd sea
complicada, es toda una anécdota del vending, no
deja de tener “su gracia” y es significativa de la pre-
sencia del vending en la vida cotidiana y de la pre-
ocupacién por la obesidad infantil que conecta con
los intereses, nada menos, que de la Estrategia

NAOS.



MERCABARNA

El Vending en MERCABARNA

El pasado 13 de marzo
tuvo lugar un evento, or-
ganizado por ANEDA vy
ACV para dar a conocer
a los empresarios de
MERCABARNA la venta
automdtica.

En el acto —presidido por
el Director General de
MERCABARNA,  Josep
Tejedo y el Presidente de
ACV, Ramén Vicente, tam-
bién en representacién de
ANEDA- a través de dis-
tintas ponencias se dieron

La primera intervencién
corri6 a cargo de lsaac
Guerra, de GPE VEN-
DORS, asociado de ANE-
DA, que expuso la vision
como fabricante de maqui-
nas distribuidoras. A conti-
nuacién expusieron repre-
sentantes de las empresas
CUINA JUSTA, PEIXOS
JARDI, GUSTOS MEN-
JARS DE LA TERRA, ARIS-
FRESC y Abraham Garcia
del GRUPO ALLIANCE VENDING, también asocia-
do de ANEDA, que explicé los aspectos relevantes
de la distribucién automdtica. Posteriormente, se ce-
lebré una mesa redonda donde se intercambiaron
diferentes preguntas entre los asistentes.

a conocer las oportunidades de negocio a las em-
presas alli emplazadas, presentando proyectos de
comercializacién de productos alimenticios frescos
(frutas y hortalizas, pescado y carne, y productos
procesados) mediante el canal del vending.

PRODUCTOS ARTESANOS ALBA es una empresa con una larga tradicién en la elaboracion
de productos horneados. En nuestros inicios nos dedicdbamos a la fabricacién de las clasicas
Rosquilletas y Saladitos en la region de Levante.
En 2009 cuando intentamos expandirnos al resto del territorio nacional nos encontramos con que
el habito de consumo no existia y tuvimos serias dificultades para garantizar una adecuada ro-
tacién del producto.
Teniamos claro que nuestro producto era muy bueno pero que quizd el momento de consumo al
cual nos dirigiamos no era el adecuado. Por ello, nos planteamos desarrollar un producto cuya
base era la misma con la que trabajébamos nuestras Rosquilletas pero afadiéndole sabores que
alba nos permitieran entrar en el ferritorio de los aperitivos horneados.

Asi nace nuestra gama de Aperitivos Horneados con Sabores a los que llamamos Bocaditos
Alba. Actualmente contamos con una amplia gama de sabores y formatos que nos han permiti-
do estar presentes en distintos Canales y en todo en ferritorio nacional.
Més informacion: www.productosalba.com

tradicion mediterrdnea




ENTREVISTA

ISAAC GUERRA, GERENTE DE GPE VENDORS ESPANA

“Los fabricantes deben reinventarse, parir
nuevos equipos que cubran nuevas
necesidades”

ADAPTAMOS NUESTRAS MAQUINAS A SUS PRODUCTOS

Hace veinte anos, su padre, Julio Guerra, comenzé a in-
troducirlo en el mundo del Vending. Por tanto, como él
mismo dice, es algo que conoce bien. Es uno de los repre-
sentantes del cambio generacional que esta experimen-
tando este sector y sus opiniones estan llenas de ese aire
nuevo que tanta falta le hace al Vending como sector.

-La Distribucion Automadtica vive una situa-
cion muy dificil. ¢Cual es su andlisis personal
sobre esta coyuntura?

—Algunos lo achacaran a la crisis, pero en mi opinién
nuestro sector parece dormido desde que entramos en
el euro por lo que a vending tradicional se refiere, es
decir, mdquinas de bebidas calientes, refrescos y
snacks, y con la crisis se ha acentuado, ha llevado a
los operadores a perder posiciones por cierre de sus
clientes, a reducir consumiciones por ERE's, etc., y ello,
por supuesto, nos repercute a los fabricantes, que ve-
remos que cuando la crisis se apacigie deberemos es-

perar que los operadores recoloquen las numerosas
maquinas que tienen en los almacenes antes de com-
prar nuevas.

-¢Ve perspectivas de mejoria en 2013?

—Como mucho en el Gltimo trimestre, pero la politica
y la economia europeaq, de la cual todos dependemos,
serd quien lo determine al fin y al cabo. Todos nos es-
forzamos dia a dia para mantener nuestro negocio a
flote y nos apretamos el cinturén al méximo (a mi no
me quedan mds agujeros en él). Algunos no lo han
conseguido y otros con un gran esfuerzo mantienen el
rumbo...



-¢Cual debe ser la estrategia de los distintos
actores del Sector -operadores y proveedo-
res- para superar los efectos de la crisis?

-Servicio, calidad, mejor servicio, mejor calidad, ... Y
ello solo se consigue con productos de calidad, ma-
quinas en condiciones,... Si encima que se han redu-
cido los consumos los que se dan son malos, el decre-
mento serd mayor. Si alguien se ofende, lo siento, pero
hay maquinas en empresas que se caen a pedazos y
por mucho que se pinten, los componentes internos su-
fren también el paso del tiempo y el trabajo, y si esos
operadores hicieran bien los nimeros verian que en un
afio lo que les ha costado en reparaciones y cambio
de piezas de esas méquinas tendrian de nuevas con
una vida 0til més larga.

En cuanto a los proveedores/fabricantes, deben rein-
ventarse, "parir" nuevos equipos que cubran nuevas
necesidades, y no solo en el
vending tradicional. Creo
que algunos lo estamos con-
siguiendo y es lo que nos per-
mite avanzar en este sector.

-¢Qué deberian hacer,
en su opinion, las aso-
ciaciones profesionales
para ayudar al Sector
en esta situacion?-

-Sé lo que NO deben hao-
cer, que es NADA. En los 0l-
timos afos las asociaciones
de vending permanecian es-
tancadas, sin ideas, sin nove-
dades, y los asociados sim-
plemente pagdbamos las
cuotas como si de un impues-
to revolucionario se tratara.
Desde los Oltimos cambios
que en ellas se han produci-
do parece que hay nuevos
objetivos y se estd involu-
crando a los asociados en
ellos. Eso por supuesto es
bueno.

-¢Cuadl es el planteamiento actual de GPE
VENDORS ESPANA?

—Diversificar, entrar en nuevos sectores, ampliar
gama de equipos,... No voy a desvelar cuales, es
nuestra estrategia, pero en ello nos basamos.

Ademas es imprescindible que los clientes se sientan
seguros al invertir en nuestras méquinas, y para ello
certificamos los equipos que fabricamos nosotros cum-
pliendo la normativa CE vigente y estamos certificados
con la ISO 9001:2008.

-Julio e Isaac Guerra son empresarios con
gran capacidad para reinventarse perma-
nentemente ¢qué oferta tienen en este mo-
mento para los distintos sectores y, en parti-

PADRE"”

RES”

RAII

“LO QUE HE APRENDIDO DEL °
VENDING HA SIDO CON MI bio.

“EL PLANTEAMIENTO DE GPE
VENDORS ESPANA ES DIVER-
SIFICAR EN NUEVOS SECTO-

“EN LOS ULTIMOS ANOS,
LAS ASOCIACIONES DE VEN-
DING PERMANECIAN ESTAN-
CADAS Y LOS ASOCIADOS
SIMPLEMENTE PAGABAMOS
COMO SI DE UN IMPUESTO
REVOLUCIONARIO SE TRATA-

cular, para los operadores del Vending?

—Como he dicho, no voy a desvelar nuestra actividad
en ofros sectores, ya que es nuestro factor diferencial,
pero en cuanto al operador de vending es ofrecerles
nuevos equipos para la dispensacién de otros alimen-
tos de la mano en ocasiones de fabricantes de prime-
ra linea como CALVO, Jamones BELLOTS, distintos fa-
bricantes de helados, efc.

=Y, de entre su catalogo de productos, ¢cual
es el mas interesante?

—Actualmente la suministradora de platos preparados
con "cocina" anexa denominada DRX 50 Menu
Service y las expendedoras de helados y congelados
de la gama FROZEN. De estas (ltimas destacamos la
FROZEN Slave, esclava de la mayoria de expendedo-
ras del mercado sean de la marca que sean, lo que su-
pone la posibilidad de ofrecer una gama nueva de ali-
mentos a las empresas con
una inversién muy por deba-
jo de lo que hasta ahora ha-

-¢Cudles son los desafi-
os profesionales de GPE
VENDORS ESPANA, en
este momento?

-Seguir reinventdndonos y
adaptédndonos a las constan-
tes nuevas necesidades.

-¢Como se esta reali-
zando el cambio gene-
racional entre Isaac y su
padre Julio Guerra?

—-Cambio  generacional,
evolucién natural... Mi padre
me introdujo en el vending
(de eso hace ahora 20
afos). Lo que he aprendido
de este sector ha sido con él.
Creo que él ha tenido una vi-
sién mas global en cuanto a
ser empresario se refiere, ya
que en su trayectoria profe-
sional ha tocado varios sec-
tores. Yo en cambio llevo toda mi vida en vending. No
conozco ofra cosa, pero creo que la conozco bien.
Eso ha hecho en estos Gltimos afios saber adaptarme
a las nuevas necesidades que dia a dia aparecen en
nuestro sector.

-Cuando cierra el despacho, cuando termina
el trabajo, ¢Como es Isaac Guerra en el pla-
no personal?

—Por una parte el frabajo nunca "termina" y gran par-
te del tiempo fuera del despacho también se lo lleva el
trabajo. Es necesario para sobrevivir. Aun asi siempre
hay tiempo para mis dos hijas y mi mujer, sea des-
cansando en la casa del Pirineo o en alguna escapa-
da... H



AHORRA TIEMPO
No has de conduci t3 una tienda para consequir lo que
quieres. Est4 en la maquina

inero. Pero e| refresco
squina vending.

AHORRA ENERGIA
o de transporte para consequir 1o que

No has de utilizar un medi
quieres. Tienes +us articulos favoritos €n |las maquinas vending.

www.aneda.org



Lider europeo en la distribucion de

repuestos para:

* cocinas profesionales

* refrigeracion comercial
* mdquinas de café

* equipos de bar

b Y
Mamsant _Nawanderis
g
N, |
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ahora, picar sano es

pan comido

bocaditos

info@productosalba.com

www.productosalba.com Ifre P u’eStﬂos h orneca @Q@

LF Repuestos Horeca S.L.U. — Calle Ciudad Real, 10 — 45517 Escalonilla —Toledo
TIf. +34 91 477 91 00  Fax +34 91 477 90 81 « info@Ifrepuestos.es

CONSIGALAS
MEJORES
POSICIONES !

NUEV0S
INGRESOS !

LA COPIADORA AUTOMATICA !!!
ESCANEA, COPIA E IMPRIME...
INCLUSO LO GUARDA EN USB

El crecimiento en el vending pasa por nuevos conceptos
distintos de la alimentacion.

Ganar buena pesicién depende del
valor cmido MP::IS:":« la oferta,

madqui la ROBOCOPY hac
Lo B To0a coones o
o : ROPA YA
¥ no sélo gane 5
Fas e SE BENEFICIAN

CON ELLAS

Pero ademds una méquina debe ser
ll':rzt:ble,.,. y la sin duda
o és.

Minimo mantenimiento y rentabilidad del 400%.

e
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l—.» f | ESCHNEAR

- DISERO ROBUSTO PARA PODER INSTALAR EN LUGARES PUBLICOS Y ACCESIBLE PARA MINUSVALIDOS,

- PANTALLA TACTIL DE 17" DE GRAN RESISTENCIA.

- ACEPTACION DE BILLETES, ¥ MONEDERO CON DEVOLUCION DE CAMBIO.

-2 IMPRESORAS CON AUTONOMIA DE MAS DE 1.600 HOJAS Y MAS DE 14.000 imPresiones. NOVEDAD!!!
PANTALLA SUPERIOR
PARA EMITIR PUBLICIDAD,
INFORMACION, ETC.

- Universidades e institutos.
- Supermercados y centros comerciales.

- Edificios de oficinas, administraciones publicas, consulados... ; a d r t d o C/ Polo Sur, 5 Sector 8. Cp/28850 . R
- Aeropuertos, estaciones de tren y autobuses, estaciones de metro... 1w 'O;Lﬁl‘i 24':;?4:1 ';C:%Z 2 “'\:ﬁgf‘;?&!f;:;yl [ p————

achine e s BFaS

WWW.ROBOCOPY.ES - TEL. 902 998 104 - info@robocopy.es K
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TPC NETGRUP mas de 9 afios formanda en Vending

www.cafearabo.com

ventia

Un nuevo concepto de tiendas automaticas.

Sistema de gestion incluido en las \

tiendas automaticas que marca la
diferencia

ventia retail

Permite la gestidn y el control on line de la venta,
del dinero en efectivo, stocks e incidencias.
Integra todos los medios de pago.

Soluciones de venta automatica con
soporte digital tanto informativo como
publicitario

Incentiva la venta por impulso,
Posibilita la promocién de productos, marcas y
Servicios.

Personalizacion a la carta

*  Asesoramiento.
+ Fabricacidn a medida.
Imagen corporativa: logotipo, colores, etc.

inves

¢COMO OPTIMIZAR LOS PAGOS Y LA GESTION?

U (:1 80 El terminal multifuncién
I pensado pa|a vosotros

Lider mundial en la sequridad de pago electrdnico, vuestros objectivos
de negocio y financieros son nuestras prioridades.

El terminal WIC180, gracias a la tecnologia TELIUM 2 la mds potente del mercado, se convertird
en la referencia del vending. Nuestra capacidad de asociarnos con los mejores proveedores
del mundo del vending os permitird poner en marcha, como en un Smartphone, una
solucién personalizada. Con nuestros socios, pedemos contribuir al crecimiento répido y
eficaz de vuestros ingresos gracias a nuestras soluciones innovadoras.

P s

wwwlmeoaticlcom  wwwedistrilog b



EUROCONSULTORES es una asesoria
empresarial especializada en el sector del
Vending.

La calidad
se filtra

y Técnicos Legales de Empreso, .1
URO  ONSULTORES

Ofrecemos asesoramiento a nuestros

clientes, tanto pymes como auténomos, en

Iterr:jgs flsc?ales,. laborales, Itcontgltblgs, Estamos a su disposicién en:

juridicos y financieros, con altos criterios Calle Viriato (0 R .

de profesionalidad y una inmejorable Tel. 915919878.  Fax. 915919879,
relacion calldad-precw. E-mail: rmartin@euroconsultores.es

EUROCONSULTORES esta formada por
profesionales titulados en las distintas
areas y ofrece a todos sus clientes una )
amplia y valiosa gama de servicios de alta . 'IAsocic;do a ANEDA
calidad, basada en una atencion 13 =
personalizada y con una comunicacion i

directa permanente.

SERVICIOS EN AREAS GENERALES:  SERVICIOS ESPECIALIZADOS PARA
i EMPRESAS DEL SECTOR DEL VENDING:

. Asesoramiento y redaccion de contratos
JUI'idiCCI de deposito de explotacién de maquinas
. distribuidoras automaticas.

. e
o visitanos en nuestra web:
yﬁvw.euroconsultores.es

%

@ @

¢ 3

INSTALACIONES
en Espaiia

FiSCGl- ¥ Informacion y asesoramiento sobre el
cumplimiento de la normativa aplicable al
vending: Registro Sanitario y normativa
higiénico-alimentaria,  Sistema de

Contable | Andlisis de Peligros y Puntos de Control

| Criticos (APPCC), control de plagas,

| normativa autonémica del vending,

" Laboral identificacion de maquinas, sistemas de
trazabilidad,  gestién de residuos,

informacién alimentaria al consumidor y

. etiquetado, cadena de frio, formacion
e Mercantil higiénico-sanitaria, etc.

o

water + more Ibérica S.L.
b m water+more BN e ey

Tek +34 837 023 204 info@water-and-more.de

la alternativa mas natural
the most natural choice

T Grupo Lagtia
Poligono Valdoli, Parcela 1 nave 20-21
45500 - Torrijos (Toledo), Espafia
Tel:925 772 330
Fac 925772331

wwwlaqtia.com




tecnologia Sanden y
produccion Vendo

[nnovacidn

Bsy'o consumo en iluminacién

4 grupo de frio

mexcelente luminosidad LED's
stemperatura minima 2°C

msistema ahorro nocturno de energia

[nnovador sistema de venta

ropotizado “CATCHER”

=enirega producto en 8 segundos
maumento de venta por impulso
mbandejas sin conexion eléctrica
ntodos los formatos sin ajustes

SandenVendo Iberia S.A.

C/. Sant Ferran, 92 | Poligono Industrial la Almeda
08940 Cornella (Barcelona) - Spain

Tel: 434393 474 1555 | Fa:i +34 93 474 1842

Un buen café
se merece un agua perfecta

s BRITA

Professional

BRITA Profesional - El experto en filtracion de agua
Elige agua BRITA®

%, - &
Las 3 ventajas: o ‘_ga’anriza et
- Calidad ¢ptima del agua 2N ™
- Alta fiabilidfnd : *ﬁ-“"“:'“m :
- Funcionamiento sencillo LN

Certificado: é&g

Todos los filtros de la gama BRITA responden a las exigencias

del Certificado de Conformidad Sanitaria (ACS)

BRITA Iberia, S.L.U.
Rambila Catalunya, 18 - 4° izq
08007 Barcelona - Spain
PPD-ES@brita.net

Tel: +34 93 342 75 70
www.profesional brita es

El desarrollo duradero:

Desde 1992, el reciclaje esta en el corazon de la actividad
internacional de BRITA, que dispone de su propia planta de =
reciclaje de cartuchos.

SANDWICH L.M.

CALIDAD Y SERVICIO
ELABORACION DIARIA
916772266
WWW.SANDWICHLM.COM




‘k printcolor.es
impresién digital online
=

SOLUCIONES
para VENDING

- Fideliza tus clientes
personalizando sus maquinas
desde una sola unidad con su
imagen corporativa.

- Publicita tus equipos con tu logo
0 imagen corporativa, mejorando la

- No cambies las maquinas de
vending, personalizalas desde una
sola unidad, mejorando la zona de
vending.

- Excelente resistencia al impacto.
- Te entregamos los frontales listos
para ser colocados.

+ Manipulacién facil.

- Excelente termoformabilidad.

- Resistencia a muy bajas
temperaturas.

Envia un mail a info@printcolor.es

Indicanos:

- Modelo de maquina Ctra. de Mollet a Sabadell, Km. 4,3
. Pol. Ind. Can Vinyals, Nave 18

- Cantidad de frontales

08130 Santa Perpétua de Mogoda (Bcn)
info@printcolor.es
www.printcolor.es

Tel. 902 420 003

- Si dispones de disefio propio.

- w

Desde nuestra experiencia de mas de 20 afios, en el vending
publico, donde las maquinas son sometidas a todo tipo de
excesos, a partir de esta experiencia hemos disefiado nuestra
gama de snacks y bebidas ERAVENDING PREMIUM.

En nuestros modelos del afio 2011 hemos cambiado el disefio
de la puerta, mas ergonomico y con mayor escaparate.

En toda la maquina el acero inoxidable 304 es el protagonista,
tanto en el interior como en el exterior de la misma.

Caracteristicas Principales

Exterior: teclado selececidn Mrigeuclén- hastey 3 °C
de -m:mmm “entrada n los modelos Co

de rec m_pﬂ o e prodorto: Lodo eaaamesda Y. sequridad de
en acero inoxidable 304 3 fri, que impide |a venta de
prueba de quemaduras de productos comestibles si
mecheros. superan dicha temperatura,
fanmanica de geandes

dimensiones con fondo azul.  Sensor: sensor de caida
de producta de ultima
Interiores: paredes generackn.

interiores de la maquina en

haja de acero inoxidable 304. Software: nueva saftware
Bandejas de producto, 2011 con miltiples
espirales, separadores, quias  opciones.

de latas, todo ello en acers

inaxidable 304. 7 cajones. Sistemas de pag:
extraibles para almacenar cumunh:lclu‘m mauulnas
producto predispuestas para
conectar madulas de
eteros ¥
por 3 tiras de led can menas tarjetas de monedera:

consumo y maxima duracibn,
asi COMD nmmr TESPELD pir
el medso ambiente.

Teclado Antwandakco ‘l‘l“ﬁi\ de mc«od:r.
tiiquides

Cap wﬂde almcen de  Buminacidn por 3 tiras de led Bandejas en acero

incuidable, con doble espiral

iPidanos presupuesto, se sorprendera!
Teléfono Ventas

902 431 668

Teléfono Servicio Técnico

. 902 830 082

Grupo de empresas La Era de la Venta Automatica

Poligono de Asipo C/B parcela 33, Naves | y 8
33428 Llanera - Principado de Asturias - Espafia
info@eraventa.com

www.eraventa.com

vending

LaCleo.com

Lamss comy leta

Te apetece un batido frio de vainilla con cereales ?
O quizds un chocolate a la taza con arvoz inflado ?

Y, a quien no le apetece un Smoothie en el gimnasio ?

Con la Cleo puedes elegir cada dia una combinacion
diferente, frio o caliente, hasta puedes pedir un café

BEBIDAS FRIAS BEBIDAS CALIENTES

Aplicaciones del Vending, S.L.
Avda. Marina, 14 B
08830 Sant Boi LLob (Barcelona)

Tel: 0034 93 479 50 40 Fax: 0034 93 479 32 95
www.apliven.com - info@apliven.com



2Blender

CREAMOS el VENDING GANADOR

Eﬁg f.'- ;‘b ‘

3 > =
%
X i s
Detalle y cuidado para ti !
-

Especialistas en materia prima
Valor, compromiso y confianza
Atencion personalizada a todos nuestros clientes
La industria alimentaria al servicio del vending

QFICINA CENTRAL DELEGACION NORTE
C/ Saturnino Lopez Lopez sin Pl Utzuar, Cf ¢, N®15
45526 Val de Santo Domingo (Toledo) 31839 Arbizu (Navarra)

Telf: 917154320 Telf: 948461154
. www.blenderdeval.com :

A‘ Fais =ik

R i i

Siguenos en facebook:
—— www.facebook.com/Artesanaspipasvelarte

871 32. www.velarte.com

TEMPIO

per MEJOR CAFE

CAFES TEMPLO

Poligono Cantabpia I, Avd. Mendavia 7
26009 Logroito (Espanal

Teléfono atencitm al cliente
+34 941 270 171

ASOCIATE
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